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⾸首⻚页功能介绍

数据看板

企业推荐

每个负责销售的线索,客户,收藏企业等数据的总览,每⽇日更更新

平台算法计算出的⼀一批⽐比较精准的企业, 定时更更新, 可以直接了了解联系



 登录系统后,  在⾸首⻚页数据看板功能⾥里里可以查看最近更更新的线索数量量,客户数量量,之前收藏
企业数量量,以及每天都需要关注的公海海线索的更更新情况 , 点击后进⼊入查看明细

⾸首⻚页-数据看板



⾸首⻚页-推荐企业

根据客户的定制的数据模型,员⼯工收藏企业数据, 系统会每天推荐⼀一批有价值的企业以及企业下的联系⼈人, 帮助你快
速找到想要的企业   , 在推荐企业列列表⾥里里, 你点击公司名称直接查看公司详情, 点击显示的电话打开电话呼台



⾸首⻚页-企业详情

在联系⼈人详情⾥里里,你可以直接点击公司名称切换不不同的公司查看详情, 不不⽤用关闭企业详情再去点击公司;  在公司详情
⾥里里你可以点击不不同的菜单,⽐比如⼯工商信息, 知识产权了了解公司的情况



⾸首⻚页-呼台

在呼台⾥里里,显示的号码为虚拟号, 拨打这个号码直接联系对⽅方, 如果联系超过设置的时间, 系统会默认显示真实号码, 开发
过程中可以选择编辑信息还可以填写开发结果, 转为线索或者客户



企业功能介绍

企业查找

⾏行行业分类

常⽤用筛选

专题分类

输⼊入关键字或者设置多个组合筛选条件来查找相关的企业

按照⾏行行业对企业数据做了了三级分类, 我们只需要先选择⽬目标的⾏行行业,然后再看⾏行行
业内的企业即可

按照不不同的专题维度对企业数据进⾏行行了了建模,   选专题后再看企业 

保存在企业列列表销售收藏的企业收藏企业

保存收藏的⾏行行业分类, 收藏的专题, 收藏的企业, 以及保存筛选条件



你可以直接搜索关键字查找你想要的企业 ,类似百度搜索的形式,右下⻆角显示的是当前关键词检索出的企业的数量量 

企业-企业查找



企业-⾏行行业分类

平台对企业进⾏行行了了三级的分类, ⽬目前有8⼤大⼀一级分类, 你可以直接选择⼤大分类下的⼆二三级分类, ⽐比如: 选择IT科技下的教育培训的K12, 点击三
级分类直接进⼊入企业列列表,在列列表⾥里里你可以直接收藏该⾏行行业,收藏后的⾏行行业会在常⽤用筛选⾥里里显示



收藏企业

在查找企业的过程中,常常对某个企业或者某⼀一类企业感兴趣, 你可以使⽤用收藏功能. 在企业列列表点击对号即可收藏企业或者批量量选择
企业后点击收藏, 点击后都会让你选择⼀一个分组, 这个分组为企业之前建好的分组.



企业: 打电话

在企业详情⾥里里找到联系⼈人, 联系⼈人按照职位区分, 职位上会显示电话,邮件,脉脉, 直接点击就可以打开相关设置, 点击电话按钮打开呼台,
呼台上显示虚拟还你可以直接拨打, 开发结束可以转线索或者转客户, 完成后企业出现在线索和客户列列表⾥里里



线索和客户功能介绍

线索公海海

线索已领取

客户已领取

客户公海海

在公海海⾥里里领取线索,⽀支持分配,删除线索操作,还可以对线索进⾏行行分组操作

显示公海海⾥里里领取或者开发的线索,⽀支持分配,退回公海海,转客户,删除等操作

在公海海⾥里里领取客户,⽀支持分配,删除线索操作

显示公海海⾥里里领取或者开发的客户,⽀支持分配,退回公海海,删除等操作

线索公海海

线索已领取

客户已领取

客户公海海

在公海海⾥里里领取线索,⽀支持分配,删除线索操作,还可以对线索进⾏行行分组操作

显示公海海⾥里里领取或者开发的线索,⽀支持分配,退回公海海,转客户,删除等操作

在公海海⾥里里领取客户,⽀支持分配,删除线索操作

显示公海海⾥里里领取或者开发的客户,⽀支持分配,退回公海海,删除等操作



公海海-单个分配线索,客户

逐个分配转让线索和客户: 先点击联系⼈人名称\客户名称,然后在弹出的详情⾥里里, 点击右上⽅方的操作, 在弹出功能⾥里里选
择转让操作,最后选择你要选择负责⼈人



公海海-批量量分配线索,客户

分配转让线索和客户: 在列列表全选你想要领取的线索和客户, 然后在弹出的功能⾥里里选择分配即可,最后在弹出框选
择转让给其他负责⼈人



客户-编辑客户资料料

编辑客户的资料料,:先点击联系⼈人,然后在弹出的详情⾥里里, 点击右上⽅方的操作, 在弹出功能⾥里里选择编辑操作, 编辑的内
容包括系统字段和⾃自定义字段,⾃自定义字段需要在设置⾥里里进⾏行行设置



线索和客户-批量量删除

批量量删除某些线索和客户: ⾸首先需要在列列表全选线索或者客户, 然后在批量量操作功能⾥里里选择删除, 删除会有提醒,防
⽌止你误删



线索分组

改变分组: 先批量量选择列列表中的线索, 然后点击批量量功能区⾥里里的改变分组,,最终会有弹框你需要选择改变发的分组



线索转客户

线索转客户⽀支持批量量转和单个转, 批量量转需要全选⼀一批线索, 然后选择批量量功能⾥里里的 最后⼀一个转客户 , 单个转需要点击列列表⾥里里某个
⼀一个线索联系⼈人的名字,然后在联系⼈人详情右上⽅方的操作⾥里里选择转客户, 操作成功会有弹框提醒



统计功能介绍

报表分析

⽇日志记录 对销售过程中的通话,邮件,短信功能记录

从客户,线索,联系⼈人等维度对销售的业绩进⾏行行统计, 还包括对员⼯工业绩的考核



系统概览

在系统概览,可以看到整个公司截⽌止⼀一段时间开发的客户数,线索数, 联系⼈人数,收录的企业总览; 然后按照⾏行行业,地区,员⼯工
业业绩进⾏行行分析 



业绩统计

在业绩统计⾥里里可以按照部⻔门以及时间维度对每个员⼯工开发的线索的进⾏行行了了统计, 平台给出了了柱形图以及每个⼈人的开发过
程中的通话明细了了解成本背景



员⼯工业绩

在员⼯工业绩⾥里里,你可以按照部⻔门,统计时间对公司整体的销售情况进⾏行行分析统计,统计指标包括线索开发统计,客户开发统计, 通话分
析统计以及每天的明细



⽇日志记录

在⽇日志记录⾥里里可以查询电话,邮件,短信的每⼀一次的记录,了了解每个记录的发送⼈人,发送时间等


